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　今年も学生、社会人、
中小企業経営者などの
皆様から静岡県内での
新事業創出のためのビ
ジネスプランを幅広く
募集します。創業への第一歩を悩んでいる方、創業を目指
す方、創業間もない方、あなたが心に温めているアイデアを
是非ご応募ください。
　しずおかビジネスプランコンテストでは、応募されたプラン
を審査・表彰するだけではなく、応募前から無料で利用できる、
プラン作成のサポートを充実させています。「どうやって応募
用紙にまとめたらいいのかわからない。」「プランが起業に
結び付くのか判断できず、応募をためらってしまう。」といった
不安を、どんどん投げかけてください。B-nestの誇る経験豊富
な相談員が、あなたのヒラメキをプランにまとめるため全力で
サポートします！
　本号では、昨年74件の応募の中から、賞を受賞した方々へ
のインタビューを紹介します。

フェイス

静岡市産学交流センター　ビジネスサポート季刊誌

スタッフブログ https://bnest.eshizuoka.jp https://www.facebook.com/bnest.ShizuokaCityスタッフブログ Facebookフェイスブックやってます！

資金、マーケティング、商品開発、製造、営業など経営全般、創業、
新事業進出について、専門相談員が最善策をご提案します。

https://www.b-nest.jp/

ビ ジ ネ ス 相 談

B-nestホームページ

静岡市産学交流センター B-nest は
ビジネスチャレンジを応援します!

無 料

各支援機関のサービス、補助金情報などを取りそろえてい
ます。全国でも屈指のビジネス関連の情報、サービスを取り扱
う御幸町図書館（5F）と連携しているので、迅速な情報収集が
できます。

ビジネス情報提供無 料

静岡の産業活性化を目的に、様々なプロジェクトを実施してい
るので、多様な分野での人的ネットワークを構築しています。
お気軽にスタッフにお声かけください。

ネットワークづくり無 料

ビジネスにおいて会議や勉強会は必要不可欠。お手頃な価格
で会議室をご利用いただけます。

会 議 室 提 供有 料

まずはお気軽にB-nestへご連絡ください

054-275-1655Tel.

チャレンジ精神溢れる
ビジネスプランを募集！

しずおか
ビジネスプランコンテスト
第23回

あなたのアイデアをカタチに !
Topics informationチャレンジ精神溢れる

ビジネスプランを募集！P1 P4
P3

◎事業紹介
　しずおかビジネスプランコンテスト
◎知っ得！マーケティング
　

P2～
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ビジネスプランコンテスト　事業紹介 しずおか

第22回 しずおかビジネスプランコンテスト受賞者紹介

茶抄紙開発のきっかけを教えてください

茶未利用資源
アップサイクルプロジェクト
「茶っぷさいくる～茶抄紙※2～」

釣りとダイビングの両方に精通し、経営コンサル業の経験を経ること

により、時代に即した持続可能なマリンレジャーのビジネスモデル

を想起しました。

普段、可視化していなかった活動の細部を振り返りつつ、現状の課題

と未来の展望を明確にすることができ、また、静岡県内の新しいビジ

ネスマッチングの機会、官民連携の強化の機会を得ることができま

した。

本事業の取り組む社会課題は、21世紀中の解決がまだ見込まれてい

ない分野ではあります。しかしながら、昨今の産業の革命的発展を本

事業に活用していくことで、事業および社会課題解決の加速を実現

したいです。

現代の起業ハードルは乱高下していると感じます。ハードルが下

がっている部分は、補助金助成金の拡充とファンディングの難易度

の低下です。逆にハードルの高い部分としては、大手既存サービス

が発展進化、統廃合が進む中で小資本でのスタートアップは淘汰さ

れやすい環境でもあるということです。起業をするなら、RICEWORK

ではなくLIFEWORKを主軸に挑戦をすることが、成功の秘訣だと思い

ます。1打席目でホームランを打てなくても、繰り返しバッターボック

スに立つ覚悟でホームランを狙い続けてください。

国内外の活動でSDGsの関心が深まり、ふるさと静岡で新しい事に挑

戦したいと思いました。そこで、白形傳四郎商店さんの茶の実油の搾

りかすが廃棄処分されている事を知り、広島の折り鶴再生紙※3から

着想を得て、茶抄紙開発に取り組みました。そして、SDGsについて学

んだ知識や教訓を生かし、循環型社会の構築を目指しています。

ビネストの皆様の丁寧なサポートのおかげでマーケティングを学ぶ

事ができました。また、審査を通して様々な方々からアドバイスを

頂き、より一層この事業を良くしていくことができました。加えてプレゼ

ンなどの伝える技術も磨くことができ、人生の大きな糧になりました。

視点の違いや幅広さをビジコンで知る事がとても面白かったです。

実現に必要な要素として私がお伝えしたいのは、「協創」です。この

事業も学生の私たちだけでは到底叶いませんでした。あらゆる現

場で活躍される方々との出会いがあり、協働したからこそ実現へ前

進することができました。各々の力を補い合い、個性を発揮できる

チームになることを意識して、One Teamを創っています！

熱意を発信し続けることが第一歩です。SNSやコンテストなどの機

会を活用して、沢山の人々に想いを伝えていきましょう！絶対に誰か

が手を差し伸べてくれます。高校生の可能性は無限大です！多様な

事柄に目を向けて、是非自分たちのプロジェクトを立ち上げてみて

ください！！

静岡英和女学院高等学校

さん加藤 咲穂
静岡県立清水東高等学校

さん西澤 孝次朗

海中ゴミアップサイクルルアー
Marine Sweeper

さん土井 佑太
Marine Sweeper

 代表

※2 茶の実油の搾油工程で発生する未利用資源を混ぜ込んだ紙　※3 広島市平和記念公園に年間1,000万羽も届く折り鶴を再生紙に変え循環させるプロジェクト

ビジコンに挑戦して良かったことを教えてください

事業の実現について伝えたいことを教えてください

起業を考えている学生の皆さんにエールをお願いします！

ビジコン※1への参加で得たものを教えてください

※1 しずおかビジネスプランコンテストの通称

事業への取組みについて、意気込みを教えてください

起業に挑戦する後輩達へ、熱いメッセージをお願いします！

ビジネスモデル誕生の経緯を教えてください

最
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回収されたルアー

茶抄紙

アップサイクルルアー



　創業の舞台裏には常にドラマがあります。未知
への冒険とも言える挑戦には、生きた知識が必要
です。では、成功するためにはどのような準備が
必要でしょうか？「たなかや」の田中さんのストー
リーを通じて学びましょう。
　田中さんはサラリーマンから、パン職人へと
華麗に転身。地元で小さなパン屋を開業しました。
市場調査で他店にはない「抹茶クロワッサン」に
目を付けた彼の店は、瞬く間に話題となりました。
　田中さんはカフェスペースを設けるという大胆
な決断をします。もしパン屋がうまくいかなくても
カフェとして運営できる二重の安全策でした。

開業初日には、お客さん一人一人に好みのパンを
尋ね、そのフィードバックを丁寧にメモ。これが、
彼の店を地域コミュニティの「欠かせない存在」へ
と成長させました。
　あなたが田中さんの立場だったら、どのような新
商品を考えますか？また、地元コミュニティにどう貢
献したいですか？これらの問いが、あなたのビジネ
スアイデアに新たな視点を与えるかもしれません。
　市場を深く理解し、リスクに備え、顧客との接
点を大切にすること。これが創業時の不安を乗り
越え、成功への道を切り開く鍵となるのです。勝山 俊輔  先生

B-nest経営応援団による、
マーケティングに関するミニコラム

テ ー マ

自由なアイデアと豊かな発想で、エントリーお待ちしています！

詳しくは
こちら

7月1日（月）
令和6年

1月16日（木）
令和7年

9月20日（金）
令和6年

主催 ： B-nest 静岡市産学交流センター ・ 静岡市中小企業支援センター／静岡市

さん

プラン発想のきっかけを教えてください

ビジコンへの参加はどのような挑戦でしたか？

島田市では学童保育不足が問題となっており、子どもの預け先で

困っている保護者が多くいます。私自身もそんな保護者の一人で

した。また、正社員で働いていると、平日の夕方に子どもの習い事へ

の送迎は（特に、祖父母など頼れる人が近くにいない場合）難しいの

が現状です。そのため、ICTとMaaS※4の組み合わせで実現する、学童

保育と地域の習い事を繋ぐビジネスモデルを考えました。

学童保育不足問題や大人数での児童預かりが、保護者（主には母

親）のキャリア継続の障害になっている現状を啓蒙したくて、挑戦を

決めました。公の場でスピーチをする機会をいただけたことに大変

意義があり、また、挑戦を応援してくれる方々とのご縁をいただく貴

重な機会にもなりました。

自分がどこまでやれるのか、日々試されている気持ちです。同じ景色

を見ていても気持ちの持ち様で、素晴らしいと思えたり、うんざりだと

思えたりします。大切な友人が教えてくれた、「悲観は気分、楽観は意

志」の言葉を胸に、なんくるないさ（挫けずに正しい道を歩むべく努

力すれば、いつか良い日が来る、の意味）と小さく口ずさんで、なんと

か毎日を乗り越えています。

人生一度きり。踊る阿呆に見る阿呆、同じアホなら踊らにゃ損々です。

地域連携型学童保育
「六合モデル」の実現に向けて

田中 真唯
株式会社ラフ 代表取締役

●応募段階から利用できる充実したプラン作成サポートサービス
●B-nest経営応援団が、あなたのヒラメキをプランにまとめるお手伝い

 TEL ０５４-２７５-１６５５  しずおかビジネスプランコンテスト事務局お問合せ 

ビジネスプランの実現に向けた無料利用できるサポートが充実

起業を志す皆さんへ、メッセージをお願いします！

●アイデア段階の方を対象に
●ビジコン応募の方を対象に　　　
●最終審査会出場者を対象に

『プラン作成ワークショップ』　
『プラン作成集中講座』
「伝える技」を磨く
『プレゼンスキルアップ研修』

しずおかビジネスプランコンテスト 募集期間

最終審査会

本
コ
ン
テ
ス
ト
の
特
徴

ブラッシュアップセミナーの開催を予定しています
令和6年8月初旬
令和6年9月初旬
令和7年1月初旬

ビジネス
プラン

事業の実現に向けて心がけていることを教えてください

※4 一人一人の移動ニーズに対応して、複数の公共交通やそれ以外の移動サービスを最適に組み合わせて
　検索・予約・決済等を一括で行うサービス

創業の舞台裏
マーケティングの
視点から

（WEBマーケティング相談員）

（B-nest 静岡市産学交流センター内）

第 回２3

優
秀
賞

一
般
部
門 



information

産学連携
コーディネーター

地域課題に係る産学共同研究委託 事 業令和6年度

松本 豊
加藤 俊文

（左）

（右）

当センターの産学連携推進事業の柱として、平成17年度より実施、
これまでに130のテーマの研究を行ってきました。地域や産業の
活性化につながる本事業では、静岡市が重点的に成長を促す6つの
事業を募集し、戦略産業分野※1に関わる９事業を採択しました。

①食品・ヘルスケア 
②海洋・エネルギー
③観光・ブランド
④文化・クリエイティブ 

⑤清水港・ロジスティクス
⑥その他地域活性化・
　新産業創出に関連する分野

主として「調査研究や技術・サービスの向上」に係る課題で、新たな提案と具体策が見込め、将来性が期待できるもの

愛工業株式会社 ＋ 静岡理工科大学AIによるプラスチック射出成形不良の原因分析と発生予測　1

梅ヶ島くらぶ ＋ 静岡大学梅ヶ島地区における温泉資源を利用した有機コーヒー栽培2

株式会社オカラテクノロジズ ＋ 東海大学生おからの食用利用を行うための衛生調査ならびに、おからとマグロを用いた食品開発に向けた最適配合の研究3

三和建商株式会社 ＋ 静岡大学枯渇するリン資源の効率的な回収方法および高純度精製技術の開発4

株式会社シンビ ＋ 静岡大学廃食用油のバイオ燃料化とエネルギーの地産地消モデルに関する研究5

株式会社清友農材センター ＋ 静岡大学セルロース繊維を活用した次世代型雑草抑制資材の開発6

基　礎
コース

基礎コースまたは応用コースを経験した後、数年内の課題で、研究が既に終了し、実用化（商品化）を目的とするもの
株式会社東海アクアノーツ　人工海藻シーラントを活用した新しい藻場造成手法の確立とビジネス化に向けた実証9

発　展
コース

主として「ものづくり系」に関する課題で、基礎的な研究が既にできているもの。事業終了時に必ず試作品ができ、数年内に実用化（商品化）が見込めるもの
伊豆川飼料株式会社 ＋ 静岡大学

栗田靜電株式会社 ＋ 静岡理工科大学

マグロ肥料を用いた静岡茶有機栽培モデルの開発7

AI の利用によるスキルに基づく従業員配置自動化の研究8

応　用
コース

※1

デジタルマーケティングとは、動画やSNSなどデジタル技術を使って行うマーケティングのことを言いますが、今や規模を
問わず、あらゆる企業で欠かすことが出来ない戦略の一つになっているといっても過言ではありません。日頃、デジタル
社会に身を置いた生活をしていて、当たり前のように使われているデジタルマーケティング用語。でも実は詳しくはわから
ない、そんな専門用語はありませんか。最近よく聞くVRって何？IoTとは何の略なのか…。そんな悩みも本書は難しい用語
もわかりやすいイラスト付きで紹介されているので、経験や専門知識がない方、あるいは専門家の再確認のためにも活用
できる一冊となっています。

竹内 哲也／著　翔泳社　2023年12月

御幸町図書館がビジネスの現場で
役立つ本をご紹介します。

創業・経営関連サービス

御幸町図書館 ビジネス
パーソンが
勧める

御幸町図書館

お問い合わせ／０５４-２５１-１８６８　ホームページ／https://toshokan.city.shizuoka.jp

困った時の駆け込み寺

無料窓口相談
※予め予 約をお取りする事を
　お 勧めします

創業したいが、何から準備したらいいの？

ビジネスプランが不安・・・

SNSの活用方法を知りたい！

webで販路を開拓したい！

資金繰りを見直したい・・etc

中小企業診断士とITの専門家で構成する「B-nest経営応援団」があなたの悩みを解決！
創業・経営（webマーケティング含）に係るちょっとした疑問でもお応えします！

疑問はB-nestで解決！ 月曜日～土曜日（祝日を除く）

13:00～19:00（月～金曜日）

10:00～17:00（土曜日）　

静岡市産学交流センター６Ｆ　

相談日

時  間

場   所

〒420-0857　静岡県静岡市葵区御幸町3番地の21　ペガサート6階・7階
Tel 054-275-1655　Fax 054-275-1656　Mail info@b-nest.jp
ホームページ https://www.b-nest.jp
■開館時間／9:30～22:00　■休館日／日曜日、国民の祝日、振替休日、年末年始（12月28日～1月5日）

静岡市産学交流センター

〒420-0857　静岡県静岡市葵区御幸町3番地の21　ペガサート4階・5階
Tel 054-251-1868　Fax 054-251-9217　
ホームページ［静岡市御幸町図書館］https://www.toshokan.city.shizuoka.jp
■開館時間／平日（月～金曜日）9:30～20:00　土・日・国民の祝日9:30～17:00
■休館日／毎月第2月曜日、毎月第4水曜日（国民の祝日のときは次の平日）、国民の祝日の次の平日、
　　　　　図書館資料点検期間、年末年始（12月28日～1月5日）

静岡市立御幸町図書館 御幸町図書館

検  索

検  索

来館は公共交通機関のご利用が便利ですが（静鉄電車・バス「新静岡」下車）、自家用車で来館の方にはペガサート駐車場（有料）がご利用いただけます。交 通 手 段

駿府城公園

市役所
静岡庁舎

Den bill

スタッフがビジネス情報の探索のお手伝いや、資料の使用方法についてアドバイスします。お気軽にお声がけください。

いつも身近な図書館をカシコク利用しましょう！

ビジネス支援サービス
５Fビジネス書・静岡資料コーナー
ビジネスに役立つ資料が充実。地元・静岡に関する郷土資料
や行政資料なども取り揃えております。

５F電子図書館コーナー
企業情報や経営関連情報などを検索できるデータベース席を
ご用意しています。インターネット席で調べものもできます。

デジタルマーケティング用語図鑑 施策の企画・分析・管理で使われる厳選キーワード256

お気軽にご相談ください 

　創業の舞台裏には常にドラマがあります。未知
への冒険とも言える挑戦には、生きた知識が必要
です。では、成功するためにはどのような準備が
必要でしょうか？「たなかや」の田中さんのストー
リーを通じて学びましょう。
　田中さんはサラリーマンから、パン職人へと
華麗に転身。地元で小さなパン屋を開業しました。
市場調査で他店にはない「抹茶クロワッサン」に
目を付けた彼の店は、瞬く間に話題となりました。
　田中さんはカフェスペースを設けるという大胆
な決断をします。もしパン屋がうまくいかなくても
カフェとして運営できる二重の安全策でした。

開業初日には、お客さん一人一人に好みのパンを
尋ね、そのフィードバックを丁寧にメモ。これが、
彼の店を地域コミュニティの「欠かせない存在」へ
と成長させました。
　あなたが田中さんの立場だったら、どのような新
商品を考えますか？また、地元コミュニティにどう貢
献したいですか？これらの問いが、あなたのビジネ
スアイデアに新たな視点を与えるかもしれません。
　市場を深く理解し、リスクに備え、顧客との接
点を大切にすること。これが創業時の不安を乗り
越え、成功への道を切り開く鍵となるのです。


