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ビネストはマーケティング情報発信基地

中小企業等経営支援講座
好評開催中！

B-nest静岡市産学交流センターでは、通年で、みなさまのビ
ジネスのお役に立てるよう「中小企業等経営支援講座」を開催
しています。テーマとしては、年度の前半を基礎編、後半を
実践編とし、基礎編ではマーケティングを学ぶには避けて通れ
ない、情報収集から分析などの基礎理論、実践編では、基礎理
論を踏まえて、すぐに売上に直結するような内容で実施してい
ます。大半の講座は全１回、２時間完結です。連続して受講い
ただく必要もありませんので、ご興味のある講座にお気軽にご
参加ください。

講師　岩崎邦彦 氏 講師　菊池健司 氏

講師　長谷 彰 氏講師　竹内 謙礼 氏

フェイス

静岡市産学交流センター　ビジネスサポート季刊誌

スタッフブログ https://bnest.eshizuoka.jp https://www.facebook.com/bnest.ShizuokaCityスタッフブログ Facebookフェイスブックやってます！

資金、マーケティング、商品開発、製造、営業など経営全般、創業、
新事業進出について、専門相談員が最善策をご提案します。

https://www.b-nest.jp/

ビ ジ ネ ス 相 談

B-nestホームページ

静岡市産学交流センター B-nest は
ビジネスチャレンジを応援します!

無 料

各支援機関のサービス、補助金情報などを取りそろえてい
ます。全国でも屈指のビジネス関連の情報、サービスを取り扱
う御幸町図書館（5F）と連携しているので、迅速な情報収集が
できます。

ビジネス情報提供無 料

静岡の産業活性化を目的に、様々なプロジェクトを実施してい
るので、多様な分野での人的ネットワークを構築しています。
お気軽にスタッフにお声かけください。

ネットワークづくり無 料

ビジネスにおいて会議や勉強会は必要不可欠。お手頃な価格
で会議室をご利用いただけます。

会 議 室 提 供有 料

まずはお気軽にB-nestへご連絡ください

054-275-1655Tel.
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上半期講座の振り返り中小企業等経営支援講座事業紹介

小規模を強みに変える中小企業のマーケティング 岩崎 邦彦 氏

コロナが明け、今年度は全て会場での対面開催とした中小企業等
経営支援講座。６月の岩崎先生のセミナーからスタートし、「情報
収集」、「キャッチコピー」、「商圏分析」などをテーマに開催しま

した。オンラインでの取引が拡大する中、中小事業者にとってリア
ルな「Face to Face」の重要性がさらに高まっていると感じました。
それでは、上半期に実施したセミナーを簡単に紹介します。

第1回

第2回

第3回

第4回

小規模事業者が現代で生き残るには、どのような戦略を取るべきなのか。大企業と同じ
ことをしても敵わない中で、どのように「尖り」、またそれを磨いていくのかについて
様々な角度からお話いただきました。これまでのように成功事例を真似るのではなく、
小規模であることを強みに変え、消費者とのコミュニケーション力を高めることでオン
リーワン企業になる重要性をご紹介いただきました。

ビジネス・起業を成功に導くための情報収集・活用手法2024 菊池 健司 氏

情報収集のセオリーについて具体的にお話しいただきました。世の中の常識・トレンド
が目まぐるしく変わる今、「ビジネス界で今注目のテーマの見つけ方」や「ビジネスで
勝つための考え方」は、非常に重要な視点だとご教授いただきました。日本政府が発表
する統計資料は、今後どのような分野が積極的な支援対象になるのか、市場拡大して
いく可能性が高いことを示唆しているという話は、特に重要だと思います。

すぐに売上につながる　チラシ、SNS、ホームページで使えるキャッチコピー術 竹内 謙礼 氏

キャッチコピーの３大原則から始まり、アナログ媒体かデジタル媒体かによってキャッ
チコピーが違うことや、ホームページやネットショップにおけるキャッチコピーなど具
体例を交えながらお話いただきました。後半には皆さまの関心の高いSNSにおける
キャッチコピーについてのお話をしていただきましたが、中小・小規模事業者において
は外注も視野に入れて取り組むこと、あるいはやらないことを強調されていました。

MieNaを使って商圏分析を体験してみよう 長谷 彰  氏

B-nest開館20周年を記念して、静岡市立御幸町図書館との共催により、図書館の所有する
商圏分析データベース「MieNa」の操作方法、活用方法について解説していただきました。
年齢別人口、所得、購買品目などのデータをどのように見るのか、マーケティングの基本から
お話してくださいました。受講者が各々に自分の関心のあるテーマで実際に操作する時間を
設け、さらには、個別の相談にも対応していただき、大変有意義なセミナーとなりました。

とが



氏堤 孝志

スタートアップブレイン株式会社
代表取締役

今年度後半は、新規事業開発などの特別編もご用意しています。「こんな講座をやって欲しい」という希望があれば、是非お聞かせください。

今年度下半期の講座予定 リーンローンチパッド静岡 
リーンローンチパッド静岡は、最先端の新規事業開発が体
験できる３日間・約3ヶ月の実践的なワークショップです。
企業で新規事業を担当する方や、成長事業を立ち上げた
い起業家にとっては、絶対に見逃せない講座です。

各チーム、持ち込んだ事業アイデアを元にビジネスモデ
ルを構築。顧客インタビューを通じて仮説を検証し、軌道
修正しながらビジネスを作り上げます。書籍などでは絶対
に体験できない、本格的かつ実践的なワークショップで、
毎年大好評となっています！

講師

氏村上 健一郎

法政大学ビジネススクール
イノベーションマネジメント研究科教授

オーガナイザー

お申込みはQRコード、またはメール「info@b-nest.jp」宛てにご連絡ください。
後日、担当者からお返事をさせていただきます。

お申込み方法

1月18日（土）
2025年 静岡市産学交流センター

静岡市葵区御幸町3-21　ペガサート6・7階

日 程

１人１万円、学生無料 ※B-nest と法政大学大学院の共催による特別価格です

10：00－17：00

2月 8 日（土）13：00－17：00
3月 8 日（土）13：00－17：00

対 象

場 所

①企業内の新規事業担当者や新製品、サービスの研究開発者

②成長性のある新規事業の立上げを目指す起業家

受講料

定 員

第1回

第2回

第3回

２～６人のチームで、ビジネスアイデアを
１つ持参し、応募してください。

まず初めに、ビジネスの基本的な理論と、
「顧客開発モデル」という新規事業の手
法を学びます。

持参したアイデアをもとに、「ビジネスモ
デルキャンバス」というツールを使って、
モデルを作ります。

顧客へのインタビューを行います。

仮説検証を行い、ビジネスを高速で軌道
修正（ピポッド）します。

最後に、構築した事業内容を発表し、学び
を共有して終了です。そして、顧客を見つ
けるための仮説を作成します。

プ
ロ
グ
ラ
ム
の
流
れ

先着24名（最大６チーム）　原則として、共同で事業アイデアに取り組む2人以上のグループであること。個人参加も可能です。

第1回から3回までの３日間、チームでご参加ください。3回の内、欠席が見込まれる場合は申込できません。注意事項

お申込みは
こちら

6 発表・学びの共有3 ビジネスモデル構築

2 新規事業の手法を学習

1 アイデア持参

5 ビジネスを軌道修正

4 インタビュー

（一部紹介） 第１１回



information
B-nest経営応援団による、マーケティングに関するミニコラム

杉本 由美  先生

ビジネスの視覚的アピールを向上させるツール、Canvaをご紹介し
ます。デザインに自信がなくても、Canvaを使えば簡単にプロ級のビ
ジュアルを作成できます。
Canvaの魅力は、ユーザーにとって利用しやすい機能性にあります。
直感的な操作が可能で、デザイン初心者でも安心して使用でき
ます。ビジネスのロゴや名刺、SNS用の投稿画像を一から作るのは難
しいと感じるかもしれませんが、Canvaなら豊富なテンプレートと
ドラッグ＆ドロップ操作によって短時間で完成させることができます。
Canvaには、ビジネス用の名刺、プレゼンテーション、SNS用グラフィッ
クなど、多様なテンプレートが揃っています。これらを基に、自分の
ビジネスに合わせたデザインを簡単に作成できます。デザイン初心者
でもプロ並みの見た目の素材が手に入るのは大きな利点です。

色、フォント、画像、レイアウトなどを自由にカスタマイズして自身のブ
ランドに合ったデザインに仕上げられます。
さらに、Canvaには動画編集機能も搭載されています。シンプルな操作
で動画クリップを組み合わせ、文字や音楽を追加して、ビジネスのプロ
モーションやSNS用の動画コンテンツを手軽に作成できます。これに
より、デザインと動画制作を一つのツールで完結でき、時間と労力を
大幅に節約できます。
また、Canvaでは作成したデザインを様々な形式で保存・共有でき
ます。高解像度の印刷用ファイルからSNS用のサイズまで、用途に応じ
た形式でエクスポートが可能です。
Canvaを使えば、デザインがこれまで以上に身近で扱いやすいツール
になります。ぜひ、試してみてください！

簡単！Canvaで
プロ顔負けのデザインを
手に入れよう

テ
ー
マ

（WEBマーケティング相談員）

親である先代経営者から家業を承継すること。それは時として、多額の負債や先の見えない未来を背負ったマイナスから
のスタートかもしれません。本書では廃業寸前の家業を継いだ「アトツギ」たちの事業承継エピソードを多数紹介してい
ます。事業を大胆に方向転換し自らの専門領域に寄せて再建する「ベンチャー型事業承継」を選んだ「アトツギ」たちはいか
にして会社を存続させることができたのか。彼らのリアルな体験談からは「会社を守ること」と「改革」は両立できるという
こと、そのために行うチームビルディングの大切さを学ぶことができます。後継者として奮闘している方、これから新事業を
始めようとしている方の背中を押してくれる一冊です。

山野千枝／著　新潮社　2024年１月

御幸町図書館がビジネスの現場で
役立つ本をご紹介します。

創業・経営関連サービス

御幸町図書館 ビジネス
パーソンが
勧める

御幸町図書館

お問い合わせ／０５４-２５１-１８６８　ホームページ／https://toshokan.city.shizuoka.jp

困った時の駆け込み寺

無料窓口相談
※予め予 約をお取りする事を
お 勧めします

創業したいが、何から準備したらいいの？

ビジネスプランが不安・・・

SNSの活用方法を知りたい！

webで販路を開拓したい！

資金繰りを見直したい・・etc

中小企業診断士とITの専門家で構成する「B-nest経営応援団」があなたの悩みを解決！
創業・経営（webマーケティング含）に係るちょっとした疑問でもお応えします！

疑問はB-nestで解決！ 月曜日～土曜日（祝日を除く）

13:00～19:00（月～金曜日）

10:00～17:00（土曜日）　

静岡市産学交流センター６Ｆ　

相談日

時  間

場   所

〒420-0857　静岡県静岡市葵区御幸町3番地の21　ペガサート6階・7階
Tel 054-275-1655　Fax 054-275-1656　Mail info@b-nest.jp
ホームページ https://www.b-nest.jp
■開館時間／9:30～22:00　■休館日／日曜日、国民の祝日、振替休日、年末年始（12月28日～1月5日）

静岡市産学交流センター

〒420-0857　静岡県静岡市葵区御幸町3番地の21　ペガサート4階・5階
Tel 054-251-1868　Fax 054-251-9217　
ホームページ［静岡市御幸町図書館］https://www.toshokan.city.shizuoka.jp
■開館時間／平日（月～金曜日）9:30～20:00　土・日・国民の祝日9:30～17:00
■休館日／毎月第2月曜日、毎月第4水曜日（国民の祝日のときは次の平日）、国民の祝日の次の平日、

　図書館資料点検期間、年末年始（12月28日～1月5日）

静岡市立御幸町図書館 御幸町図書館

検  索

検  索

来館は公共交通機関のご利用が便利ですが（静鉄電車・バス「新静岡」下車）、自家用車で来館の方にはペガサート駐車場（有料）がご利用いただけます。交 通 手 段

駿府城公園

市役所
静岡庁舎

Den bill

スタッフがビジネス情報の探索のお手伝いや、資料の使用方法についてアドバイスします。お気軽にお声がけください。

いつも身近な図書館をカシコク利用しましょう！

ビジネス支援サービス
５Fビジネス書・静岡資料コーナー
ビジネスに役立つ資料が充実。地元・静岡に関する郷土資料
や行政資料なども取り揃えております。

５F電子図書館コーナー
企業情報や経営関連情報などを検索できるデータベース席を
ご用意しています。インターネット席で調べものもできます。

劇的再建  「非合理」な決断が会社を救う

お気軽にご相談ください 


